
G E S T I Ó N  D EB U S I N E S S  C E N T R A L

“Trabajando en el ahora con visión del mañana”

P R O Y E C T O S



B U S I N E S S  C E N T R A L Á R E A S  F U N C I O N A L E S

Estadísticas Cliente Autoservicio en los Informes Cuadros de Mando 
interactivos Inteligencia de negocio

Ofertas Gestión de Contactos Facturas de Ventas Proceso de Cobros

Planificación capacidades Presupuestado y Estimado Proyectos e imputación de 
Costes Gestión de Recursos

Inventario y Control de 
Compras Envíos y distribución Devoluciones y cancelaciones Gestión de Pagos y 

Proveedores

Presupuestación Planificación de la Producción Capacidad de Fabricación Gestión de Almacén

Financial 

management

Contabilidad
Cobros y Pagos Conciliación Activos Fijos Cierres mensuales/anuales

Sales and service 

management

Project 

management

Supply chain 

management

Operations 

management

Reporting

and analytics



P R O P U E S T AI N D I C E



Business 
Centra l

PROYECTOS



Proyecto: Conjunto de tareas a realizar en un centro de 
trabajo con una planificación establecida.

Composición:

• Recursos

• Productos

• Proveedores

• Gastos

Objetivos:

• Gestión de Tareas

• Planificación

• Monitorización del Progreso

• Análisis: Costes y beneficios previstos vs. reales



Ficha del Proyecto

Tareas del Proyecto

Líneas de 
Planificación

Líneas de 
Planificación

Líneas de 
Planificación

Tareas del Proyecto

Líneas de 
Planificación

Precios especiales
(productos, recursos, 

Plan de Cuentas)



• .

Líneas de Tareas del Proyecto 

Estadísticas:

• Estadísticas de Proyecto

• Estadísticas de cada línea de Tarea de 
Proyecto

Cálculos del WIP

Informes

• Proyecto real vs. presupuesto

• Análisis proyecto



Análisis Proyecto



Proyecto real vs presupuesto



Facturación sugerida Proyecto



Visión esquemática de relación entre elementos del Proyecto



NETRONIC. VJS (Visual Job Scheduler)



Mu c h a s g r a c i a sE N R I C  G A R R I G A
S a l e s  S p e c i a l i s t

e g a r r i g a @ i n t e g r a t e c n o l o g i a . e s


